LE

BOUTIQUE2MODE

En partenariat avec le salon Who's Next, Boutique2Mode
créé I'événement, en proposant un bar dédié aux détaillants.

comme
la gestion de votre point de vente, le merchandising, les
achats, le marketing... (Programme au verso).

une oc-
casion pour échanger, rencontrer d'autres détaillants tout
en feuilletant... le demier numéro du magazine.




‘Bar

PROG RAM M E BOUTIQUE2MODE

Matin ; Olivier BENOIT
Directeur commercial Solutions Boutiques, spécialiste des nouvelles technologies au service
des détaillants depuis 1996: gestion de stock & d’encaissement, vidéo surveillance et porti--
ques antivol.

Aprés midi: Marc NECAND
Consultant aupres de la Fédération de Nationale de I'Habillement, intervient également au
travers de la structure Mod'Consult et accompagne des créateurs et repreneurs de commer-
ces notamment sur la stratégie et le suivi des achats.

Matin : Nathalie AMORY

Responsable distribution au sein d’Expertise Textile, management des équipes commerciales
en point de vente et merchandising de mode.

Aprés midi : Rendez-vous personnalisé
avec I'un des consultants, demande de RDV au Bar Boutique2Mode.

Matin : Jacqueline NASSOY

Conseil en stratégies commerciales depuis 1987, animatrice de formation, coaching et politi-
que de communication saisonniére ou événementielle.

Aprés midi : Jean Pierre GALLOIS
Consultant et formateur, notamment auprés de la Fédération de Nationale de I'Habillement,
intervient également sur le management et I'optimisation du point de vente, la gestion des
houtiques de mode par le merchandising.

Matin : Michel FOURNEYRON

Consultant formateur, spécialiste du point de vente chaussures depuis 35 ans, recrutement,
formation, organisation, cycle de vente : pieds/ produits/clients.

Aprés midi : Morgane CORDILLOT

Spécialiste de la décoration de vitrine et de la réalisation de PLV (publicité sur le lieu de vente)
au sein de la structure Tendance Déco By M&0. Approche détaillants et franchises.
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